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ПОСТУЛАТ  – ​ (лат. postulatum требование) 
принцип, положение, который служит основанием 
для осуществления содержательных рассуждений 
и выводов.

ТЕОРЕТИЧЕСКИЙ ПРАКТИКУМ  – ​ (от  греч. 
praktikos  – ​ деятельный, активный) углубленное 
изучение ключей Бизнесромантика с практической 
отработкой персональных заданий.

Ох и  трудно же мне далась вторая книга… 
А  меня предупреждали… Но ничего, сказал я  сам 
себе, и начал писать, и собственно говоря, дописал, 
если ты, дорогой мой читатель, держишь книгу 
в  руках и  читаешь данные строки. Первую книгу 
прочитали тысячи глаз, передавали из руки в руки, 
отправляли в  разные города и  страны  – ​ и  это 
хорошо. Очень приятно, что бизнесромантиков ста-
новится всё больше и больше, и они как светлячки 
разносят добрый свет. В  данной книге, которую 
можно читать и  после прочтения первой книги, 
и  как отдельное издание, собраны ключики  – ​
постулаты с  вариантами практической отработки 
каждого из них. Это четкие механизмы и инструк-
ции, которые можно применять в практике. Самое 
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главное, друзья мои, не бояться пробовать, не 
бояться делать, а если уж чего и бояться – ​так без-
действия, уныния и  обреченности. Вера, надежда 
и  любовь  – ​ вот триединое направление в  жизни 
любого человека. «Просите, и  дано будет вам; 
ищите, и найдёте; стучите, и отворят вам; ибо вся-
кий просящий получает, и ищущий находит, и сту-
чащему отворят» (Мф. 7:7–11)

… Как труп в пустыне я лежал,
И Бога глас ко мне воззвал:
«Восстань, пророк, и виждь, и внемли,
Исполнись волею моей,
И, обходя моря и земли,
Глаголом жги сердца людей»

Я конечно же не Пушкин, и не пророк, но эти 
строки меня вдохновляли снова и  снова писать 
новые «ключики», пытаться зажигать глаза и сердца 
людей, и если хоть у одного, хоть на 1% изменится 
жизнь к лучшему, я буду знать, что я жил и творил 
не впустую. Уверен, верю, что книга вам понра-
вится, друзья мои! Не для гордости и не для славы 
пишу эти строки, и свои книги, да и всё что я делаю 
в этой жизни. Я просто стараюсь успеть…

Ибо для меня жизнь – ​Христос, и смерть – ​при-
обретение (к Филиппийцам послание ап. Павла)


